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4to

Productor
Occidental

3er

Exportador
Occidental

MERCADO

Exportacion a +30 paises en los
ultimos 10 anos

CHLOED

5 paises concentran el 80% del
destino exportador

VOLUMEN Y
DISTRIBUCION

28.000n.

Promedio de ventas al exterior por afo
ultimos 10 anos

m Consumo
en mercado
interno

m Exportacion



Hectsreas Superficie de Ciruelas
18 000 16.639%ha
No masdel50% dela
15000 superficie estan en buena I
condicion
_—
12 000 2
SO\
8.000ha
9 000

El Sintoma Estructural: Depuracion
Se refleja una caida promedio de 6,97% por afno desde
su maximo en la Campaina 2014/2015 a la actualidad

6 000

3 000




Ton.

80 000

70 000

60 000

50 000

40 000

D 4
Producciéon en Toneladas secas por ano

20 000




POSTALES ,
DE LA PRODUCCION

ARGENTINA

20%
Riego
tecnificado

22%
Sistema de
mitigacion de

heladas

4

El 80% menos de Sha.
- 20% Malla Antigranizo

Advanced technology

n
~ dried plum production
b ‘. =

Two-ﬁi;:lled
anti-hai
cge® Crip inTigation




El Efecto Dominé: Crisis y Concentracion

Falta de escala productiva
(El raleo en las fincas)

Inclemencias climaticas | =t REDUCCION Y

(Mendoza) /| CONCENTRACION

Contexto macroecondomico

(Tipo de cambio retraido, suba de | =
costos en doélares)

Las sefales de alerta ya son visibles: [a reduccion de actores a nivel productivo se esta
¥ trasladando al sector industrial. Hay una menor cantidad de industriales activos en el mercado.



El Catalizador: La Reestructuracion de Mendoza

Y ] Crisis Vitivinicola
AN / / | Alta complejidady pérdida de
' ) rentabilidad histérica en cultivos

tradicionales de Mendoza.

Exodo de Superficie

;; v l.— . Seproyecta que el 30% de la
> ﬁf superficie implantada de vinedos
: desaparecera progresivamente.

Esta transformacion estructural libera activos estratégicos clave
para nuevos jugadores agroindustriales.




La ventana de oportunidad (el sur de Mendoza)

A (5 y %

Tierras Accesibles Derechos de Riego Potencialidad Productiva
Valores por hectarea Adquisicion de tierras con - . l
histéricamente bajos derechos de agua errenos v&rglendes para le

debido a la liquidacion de establecidos, el activo mas guet\l/_czlmcta : ol‘ etcwue a
Fincas tradicionales. critico para la viabilidad a eshidratada, lIstos pard

diseno tecnolégico desde el

largo plazo. dia cero.




Matriz del cambio de paradigma

Productor Tradicional
(en modo supervivencia)

Escala 5a 7 hectareas Mediana y Alta Escala

Tecno Deficitaria / inviable de amortizar | Full Tech Riego, Malla, Mitigacién al 100%

cobertuta  Dependencia absoluta del clima Rendimiento blindado y predecible

Situacion Reduccion y superviciencia Consolidacion y captura de mercado

[F El espacio que deja el productor tradicional es el terreno exacto donde j|
rosperara la empresa profesionalizada con capital
| prosp presap p J)




Perspectiva Estratégica: 2025 -2035

Posicionamiento global

Con la normalizacion politicay
. . Laseleccion institucional = macroeconomica, una matriz

La paradoja de la superficie — productiva manejada

La crisis no detuvo el mercado;  profesionalmente consolidara a

filtro a los jugadores. Solo los  Argentina como un actor clave.
modelos de alta escalay

tecnologia sobreviviran para
capturar los margenes.

Una industria con menor
superficie total a nivel pais,
pero con rendimientos
crecientes impulsados
por la eficiencia.
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